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Wat was voor jullie de belangrijkste 
overweging om Hedric over te nemen?
“Voerwaarts is actief in speciale markten. Wij 
produceren geen standaardvoer, maar zoeken de 
niches op. Hobbyvoer is er daar één van. Het merk 
Hedric bestaat al heel lang en ken ik al heel lang. 
Het merk liep al een tijdje mee met Pavo-paarden-
voer, waarbij het paardenvoer meer aandacht kreeg 
dan het hobbyvoer, waardoor het merk wat onder 
druk stond. Daar komt bij dat Hedric in de grote 
ForFarmers-fabriek in Heijen werd geproduceerd. 
Voor zo’n grote fabriek kunnen soorten die in kleine 
batches worden geproduceerd, lastig zijn. Redenen 
om een balletje op te gooien bij onze Pavo- 
contacten of ze openstonden voor een overname.”

Wat zijn de belangrijkste producten in 
het assortiment?
“Kippenvoer is veruit de grootste productgroep, met 
bijvoorbeeld het voer in Krix-vorm, een combinatie 
van meel en korrel. Daarnaast is de Bokkenbrok een 
opvallend groot artikel. Die brok wordt ook gebruikt 
bij professionele geitenbedrijven ter voorkoming 
van struvietvorming. Als je bokken verkeerd voert, 
krijgen ze snel urinewegproblemen. Vandaar dat dit 
product veel wordt verkocht. Daarnaast bestaat het 
assortiment uit schapen- en konijnenvoer.”

Moeten jullie nu gaan uitbreiden?
“We gaan niet uitbreiden in productiecapaciteit, 
maar we gaan mogelijk wat productie uitbesteden. 
De productie voor Zonvarken met hele specifieke 
circulaire grondstoffen is waarschijnlijk lastig uit te 
besteden. Het is het meest voor de hand liggend 
om de grotere runs hobbyvoer uit te besteden. 
Maar eerst moeten we bekijken hoeveel klanten er 
überhaupt meekomen.”

Verwacht je dat er klanten afvallen?
“Bij de grotere klanten verwacht ik dat niet. De 

Voerwaarts neemt Hedric over

komende weken ga ik samen met iemand van Pavo 
de dealers langs voor kennismaking en overdracht. 
Dat betekent ruim 100 winkels bezoeken in een 
maand tijd. Aangezien de historie van het merk bij 
Koopmans ligt, zit het zwaartepunt van dealers in 
het noorden van het land. Ik verwacht dat de 
grotere klanten zeker wel blijven, zij zullen de 
voordelen inzien, aangezien we vanuit Voerwaarts 
een groter assortiment kunnen aanbieden tegen 
een competitieve prijs. Maar klanten die vooral 
Pavo kochten en een paar honderd kilo kuikenvoer 
erbij afnamen, zullen mogelijk afvallen.”

Verandert er verder iets voor de klant?
“We houden de receptuur zo veel mogelijk 
hetzelfde. Het grondstoffenpakket zal altijd iets 
afwijken, maar we gaan de receptuur zo veel 
mogelijk namaken. Met de recepturen zat het bij 
ForFarmers namelijk wel goed. Het assortiment 
blijft ook hetzelfde. Wel willen we de producten iets 
competitiever gaan aanbieden, dus voor een lagere 

prijs. Ook willen we actief aan de gang met 
promotie van het assortiment.” 

Wat wordt de grootste uitdaging?
“Ruimtegebrek wordt de grootste uitdaging. We 
huren nu extern ruimte voor de voorraadopslag. Ik 
hoop dat we dit jaar een loods kunnen bijbouwen. 
Daarnaast is het een uitdaging om de dealers 
binnenboord te houden. We hopen dat 90 procent 
blijft.” 

Voerwaarts heeft het merk Hedric overgenomen van ForFarmers. Voerwaarts neemt ook de recepturen,  
productie en distributie over. Het assortiment van Hedric omvat voeders voor uiteenlopende hobbydieren, 
met de focus op pluimvee. Hedric werd tot nu toe samen met het paardenvoermerk Pavo verkocht en  
gedistribueerd via Stimulan, dochteronderneming van ForFarmers. Voor ForFarmers betekent de overdracht 
een verdere focus op paardenvoer. August Offenberg, directeur van Voerwaarts, geeft tekst en uitleg. 

August Offenberg (Voerwaarts) en 
Aart Freriks (Pavo) zien beide 
potentie in de overname.
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Bellen met… August Offenberg 

Focus op paarden bij Pavo
Voor ForFarmers betekent de overdracht van 
Hedric een verdere focus op paardenvoer. Aart 
Freriks, directeur van Pavo: “Wij zijn ervan 
overtuigd dat Hedric bij Voerwaarts een plek 
vindt waar het merk en het assortiment zich 
verder kunnen ontwikkelen. Onze expertise 
ligt bij voeding voor paarden en pony’s, en 
daar willen we ons dan ook volledig op 
richten”, zo verklaart hij de overname.
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